PCNV111 Word and video Final

1. Scena wideo

1.1 Strona główna
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Notes:



1.2 Wideo
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Notes:



2. Zastrzeżenia prawne

2.1 EEN
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Notes:



3. Ankieta

3.1 Slajd wprowadzający do ankiety
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3.2 Jaki jest najlepszy opis Twojego stanowiska?

 (Short Answer, 0 points, 1 attempt permitted)
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3.3 Kurs dał Ci wiedzę, którą możesz wykorzystać na swoim stanowisku.

 (Short Answer, 0 points, 1 attempt permitted)
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3.4 CSAT

 (Pick One, 0 points, 1 attempt permitted)

[image: ]
	Choice
	Correct

	 
	5

	 
	4

	 
	3

	 
	2

	 
	1





3.5 Jaki jest najistotniejszy sposób, w jaki moglibyśmy poprawić to szkolenie?

 (Pick One, 0 points, 1 attempt permitted)
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	Choice
	Correct

	 
	Dodanie większej liczby praktycznych przykładów i scenariuszy/przypadków użycia​

	 
	Uwzględnienie więcej elementów interaktywnych (quizy, symulacje itp.)

	 
	Zapewnienie materiałów pomocniczych lub innych materiałów do zabrania

	 
	Lepsze dopasowanie do mojego stanowiska lub codziennej pracy​

	 
	Poprawienie doboru tematów i/lub struktury treści

	 
	Uproszczenie nawigacji dzięki bardziej przejrzystym instrukcjom

	 
	Uwzględnienie sposobów interakcji, współpracy lub zadawania pytań

	 
	Przekazanie bardziej szczegółowych informacji zwrotnych z przykładami, wyjaśnieniami lub zasobami​

	 
	Poprawa wyglądu lub projektu wizualnego​

	 
	Spełniło moje potrzeby – nie są potrzebne żadne zmiany





3.6 Które z tych tematów byłyby przydatne w ramach następnego szkolenia?  (Wybierz do 3)

 (Pick Many, 0 points, 1 attempt permitted)
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	Choice
	Correct

	 
	Sprzedaż pełnego rozwiązania Lenovo (sprzętu, oprogramowania i usług)

	 
	Przedstawianie możliwości sztucznej inteligencji w produktach Lenovo​

	 
	Postępowanie w przypadku typowych zastrzeżeń klientów​

	 
	Strategie sprzedaży specyficzne dla branży (np. edukacja, małe i średnie firmy, sektor publiczny)​

	 
	Konkurencyjne pozycjonowanie i zróżnicowanie​

	 
	Umiejętności sprzedażowe, w tym pytania rozpoznawcze, aktywne słuchanie, sprzedaż dodatkowa i krzyżowa

	 
	Sprzedaż oparta na wartości, w tym dopasowywanie rozwiązań i demonstrowanie wartości​

	 
	Coaching w zakresie AI

	 
	Procesy sprzedażowe i narzędzia wspomagające sprzedaż

	 
	Nie mam pewności / W tej chwili nie są potrzebne żadne dodatkowe tematy





Select 3 (Slide Layer)
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3.7 Slajd z wynikami

 (Results Slide, 0 points, 1 attempt permitted)
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	Results for

	3.2 Jaki jest najlepszy opis Twojego stanowiska?

	3.3 Kurs dał Ci wiedzę, którą możesz wykorzystać na swoim stanowisku.

	3.4 CSAT

	3.5 Jaki jest najistotniejszy sposób, w jaki moglibyśmy poprawić to szkolenie?

	3.6 Które z tych tematów byłyby przydatne w ramach następnego szkolenia?  (Wybierz do 3)





Notes:



Success (Slide Layer)
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Failure (Slide Layer)
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image8.bin
Jaki jest najjistotniejszy sposdb, w jaki moglibySmy poprawi¢ to szkolenie?

@ Dodanie wigkszej liczby praktycznych przyktadéw i scenariuszy/przypadkéw uzycia
. Uwzglednienie wigcej elementdw interaktywnych (quizy, symulacje itp.)

. Zapewnienie materiatéw pomocniczych lub innych materiatéw do zabrania

. Lepsze dopasowanie do mojego stanowiska lub codziennej pracy

. Poprawienie doboru tematéw i/lub struktury tresci

. Uproszczenie nawigacii dzieki bardziej przejrzystym instrukcjom

. Uwzglednienie sposobdw interakcji, wspdtpracy lub zadawania pytan

. Przekazanie bardziej szczegétowych informacji zwrotnych z przyktadami,
wyjasnieniami lub zasobami

. Poprawa wygladu lub projektu wizualnego
. Spetnito moje potrzeby — nie sa potrzebne Zadne zmiany
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enovo z Intel Inside - to
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Jaki jest najlepszy opis Twojego stanowiska?

@ Spedjalista ds. sprzedazy
@ Opickun kiienta

@ Sprzedawca

@ Analityk sprzedazy

@ Menedzer ds. sprzedazy
@ Menedzer Klienta

@ Inne

Podaj tutaj swoje stanowisko

Dalej
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Ktore z tych tematéw bytyby przydatne w ramach nastgpnego szkolenia?
(Wybierz do 3)

. Sprzedaz petnego rozwigzania Lenovo (sprzetu, oprogramowania i ustug)
. Przedstawianie mozliwosci sztucznej inteligenciji w produktach Lenovo

. Postepowanie w przypadku typowych zastrzezen klientéw

- Strategie sprzedazy specyficzne dla branzy (np. edukacja, mate i $rednie firmy, sektor
publiczny)

. Konkurencyjne pozycjonowanie i zréznicowanie

- Umiejetnosci sprzedazowe, w tym pytania rozpoznawcze, aktywne stuchanie, sprzedaz
dodatkowa i krzyzowa

. ‘Sprzedaz oparta na wartosci, w tym dopasowywanie rozwigzar i demonstrowanie wartosci
. Coaching w zakresie Al
. Procesy sprzedazowe i narzedzia wspomagajgce sprzedaz

. Nie mam pewnosci / W tej chwili nie sg potrzebne zadne dodatkowe tematy

Wyslij
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Ogdlnie, jak oceniasz ten kurs?

@ Bardzo dobrze
@ Dobrze
@ Neutralnie

. Dostatecznie

@ 2o
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Lenovo
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Lenovo

1. ScorePer 1. ScorePer

Lenovo z Intel Inside - to wtasnie jest moc®
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‘Szkolenie dotyczace globalne] sprzedazy IDG ISO
8001 Development Drive
Mortisville, Karolina Péinocna 27560

lgpesuppori@lenovo1505 zendesk com
Lenovo zasirzega sobie prawo do zmiany ofery,funkcf i danych techicznych produktow v dowolnym czasie bez powiadomienia. Modele nia zdjeciach shuza tyko celom
flustracyjnym. Lenovo nie ponosi odpowiedzialnosc 2a bledy fotograficzne ani typograficzne. Rekiamowane informacje nie maja skutku umounego. Niniejsza publikaga moze
Zavierat niescisiosc techmicane. Zawarte w niniefszym dokumencie odniesienia do PIOduKIow i siug Lenovo nie oznaczad, 26 takie produty | shugi 53 dostepne 1ub maia
byé dostepne we wszystich kiajach

Ten dokument zawiera informacie na temat produl{ow bedacych w fazie ciaglego razwju. Nie ializuj rajekt rzy u2ycu tych informaci. Zmienione informacie 20stana
opublikowane, gdy produkt edzie dostepny i z0stana wydane nowe prodully. Przed sfnalzowariem projektu zweryTu w I0Kainym biurze Sprzedazy, c2y masz najnowsza
dostepna specyfikacie. Projektanci e powini ez polegatna cechach jakichkolwiek funkcilub SITUC (b ich brake) 0znaczonych ko, Zastize2one” b,
niezdefinowane”. Lenovo zaslizeqa je do okreSlenia w przysz1o3c e ponosi odpoviedziainos za Konfikl 1ub iezgodnosci wymikajace 2 przyszlych zmian.

Dane dotyczace produkiow konkurencyjnych pochodza 2 publcznie dostepnych informacy  moga ulec zmianie bez powiadomienia. SKontakuj ie 2 producentem, aby uzyskat
nainowsze i najdokiadniefsze nformacie.

Oprogramoanie szkoleniowe IDG ISO Giobal Sales Leaming jest worzone, ofefowane, dostarczane  ceryfkowane pizez Lenovo. Zatwierczone narzedzia generatywne]
setucnejinteigendji mogly zostac wykorzystane do tworzeia iekiorych trec. Wszelke takie treéci wygenerowane pizez sztucznd ntligencie z0stay sprawdzone fub
Zmodyfikowane pizez ludzi. Aby dowiedzie sie Wiecel, Owied SIONG: 1~ 1 |-/ 11/ OXWIRdZa] SONg 11 111201010 Com s o0 compancel
<afcty cojakis czas, aby uzyskiwaé najnowsze informacje na temat bezpieczne i efektywnej pracy na komputerze.

Informacie zawarte w tym dokumencie zostaly podane w odniesieni do produktow Lenovo. Niniefs2y dokument ie udziela 2adne i, wyrazne} i dorozumianes, w
zatien sposeb, na jakekolviek prawo wizsnosc ntelektuaingi, z wyiatkiem przypadkw przewidzianych w warunkach spizedazy Lenovo dia takich produkiow. Lenovo e
Ponosi zadne] odpowiedzialnasc  Lenovo 2rzeka sie wszeKich wyra2nych lub dorazumianych qwaranGidotyczacych sprzedazy b korzystania Z produktiw Lenovo, w tym
odpowiedzialnosci b arandi dotyczacych przydatnosci do oleélonego celu, przydatnosc handiowe] lub naruszenia akiegokoiek patentu,praw autorskich ub nnych
praw wasnosci ntelekdualnej. Produkdy Lenovo ie 53 przeznaczone do uzytku  aplkacjach medycznych, aniratujacych lub podirzymujacych 2yce.

Lenovo, logo Lenovo, Yoga, ThinkPad, ThinkCente, ThinkLight, ThinkPlus, ThinkServer, TinkBook, ThinkEdge, ThinkPhone, ThinkStation, ThinkVantage, ThinkVision,
ThinkShield,IdeaCentre, IdeaPad, Legion oraz Rescie and Recovery 53 znakami towarowymi lub zasirzezonyimi znakami towarowymi irmy Lenovo. Intef, logo Intel®,
Itel® Inside, Intef® Core, Core Inside, Intek® Atom, Inte® Atom Inside, Inel® vPro, ltanium, lanium nside, Pentum, Penium Inside, vPro Inside, Ulrabook, Celeron, Celeron
Inside, Xeon, Xeon Phi i Xeon Inside 5a znakami towarowymi iy ntek® Corporation w Sianach Zjednoczonych ifub innych krajach. AMD, RYZEN | Radeon 53 znakami
owarowymi fimy Advanced Micro Devices, Inc. Microsofl, Windows i Vista 53 zasirzeZonym znakami towarowymi fimy Mictosoft Corp. NVIDIA, GEFORCE i RTX 53 znakami
towarowymi NVIDIA Corporaton. Inc. Wzystiie inne znakitowarowe 5a wiasnoscia ich odpowednich wiasciciel

©2026 Lenovo. Wzelkie prawa zasirzezone.
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Ankieta

Chcemy, aby te moduly szkoleniowe wspieraly Twoj sukces.
Daj nam znac, jak sobie radzimy i jak mozemy to poprawic,
wypetniajac te krétka ankiete.

Aby ukoriczy¢ kurs, musisz wypelni¢ ankiete.

Wybierz Dalej.
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Ktore z tych tematéw bytyby przydatne w ramach nastgpnego szkolenia?
(Wybierz do 3)

. Sprzedaz petnego rozwigzania Lenovo (sprzetu, oprogramowania i ustug)
. Przedstawianie mozliwosci sztucznej inteligenciji w produktach Lenovo

. Postepowanie w przypadku typowych zastrzezen klientéw

- Strategie sprzedazy specyficzne dla branzy (np. edukacja, mate i $rednie firmy, sektor
publiczny)

. Konkurencyjne pozycjonowanie i zréznicowanie

- Umiejetnosci sprzedazowe, w tym pytania rozpoznawcze, aktywne stuchanie, sprzedaz
dodatkowa i krzyzowa

. ‘Sprzedaz oparta na wartosci, w tym dopasowywanie rozwigzar i demonstrowanie wartosci
. Coaching w zakresie Al

. 9 aksymalnie 3 op
. Procesy sprzedazowe i narzedzia wspoi s

Usun zaznaczenie pc tych, aby la¢ ankiete.

. Nie mam pewnosci / W tej chwili nie sg p

Wyslij
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Kurs dat Ci wiedze, ktéra mozesz wykorzysta¢ na swoim stanowisku.

@ Tak
@ Nie

@ Czesciowo

Powiedz nam wigcej

Dalej
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