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1. Scena wideo

1.1 Strona główna
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1.2 Wideo
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2. Zastrzeżenia prawne

2.1 EEN
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Notes:



3. Ankieta

3.1 Slajd wprowadzający do ankiety

[image: ]
3.2 Jaki jest najlepszy opis Twojego stanowiska?

 (Short Answer, 0 points, 1 attempt permitted)
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3.3 Kurs dał Ci wiedzę, którą możesz wykorzystać na swoim stanowisku.

 (Short Answer, 0 points, 1 attempt permitted)
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3.4 CSAT

 (Pick One, 0 points, 1 attempt permitted)
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	Choice
	Correct

	 
	5

	 
	4

	 
	3

	 
	2

	 
	1





3.5 Jaki jest najistotniejszy sposób, w jaki moglibyśmy poprawić to szkolenie?

 (Pick One, 0 points, 1 attempt permitted)
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	Choice
	Correct

	 
	Dodanie większej liczby praktycznych przykładów i scenariuszy/przypadków użycia​

	 
	Uwzględnienie więcej elementów interaktywnych (quizy, symulacje itp.)

	 
	Zapewnienie materiałów pomocniczych lub innych materiałów do zabrania

	 
	Lepsze dopasowanie do mojego stanowiska lub codziennej pracy​

	 
	Poprawienie doboru tematów i/lub struktury treści

	 
	Uproszczenie nawigacji dzięki bardziej przejrzystym instrukcjom

	 
	Uwzględnienie sposobów interakcji, współpracy lub zadawania pytań

	 
	Przekazanie bardziej szczegółowych informacji zwrotnych z przykładami, wyjaśnieniami lub zasobami​

	 
	Poprawa wyglądu lub projektu wizualnego​

	 
	Spełniło moje potrzeby – nie są potrzebne żadne zmiany





3.6 Które z tych tematów byłyby przydatne w ramach następnego szkolenia?  (Wybierz do 3)

 (Pick Many, 0 points, 1 attempt permitted)
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	Choice
	Correct

	 
	Sprzedaż pełnego rozwiązania Lenovo (sprzętu, oprogramowania i usług)

	 
	Przedstawianie możliwości sztucznej inteligencji w produktach Lenovo​

	 
	Postępowanie w przypadku typowych zastrzeżeń klientów​

	 
	Strategie sprzedaży specyficzne dla branży (np. edukacja, małe i średnie firmy, sektor publiczny)​

	 
	Konkurencyjne pozycjonowanie i zróżnicowanie​

	 
	Umiejętności sprzedażowe, w tym pytania rozpoznawcze, aktywne słuchanie, sprzedaż dodatkowa i krzyżowa

	 
	Sprzedaż oparta na wartości, w tym dopasowywanie rozwiązań i demonstrowanie wartości​

	 
	Coaching w zakresie AI

	 
	Procesy sprzedażowe i narzędzia wspomagające sprzedaż

	 
	Nie mam pewności / W tej chwili nie są potrzebne żadne dodatkowe tematy





Select 3 (Slide Layer)
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3.7 Slajd z wynikami

 (Results Slide, 0 points, 1 attempt permitted)
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	Results for

	3.2 Jaki jest najlepszy opis Twojego stanowiska?

	3.3 Kurs dał Ci wiedzę, którą możesz wykorzystać na swoim stanowisku.

	3.4 CSAT

	3.5 Jaki jest najistotniejszy sposób, w jaki moglibyśmy poprawić to szkolenie?

	3.6 Które z tych tematów byłyby przydatne w ramach następnego szkolenia?  (Wybierz do 3)





Notes:



Success (Slide Layer)

[image: ]
Failure (Slide Layer)
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Jaki jest najlepszy opis Twojego stanowiska?
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Ankieta

Chcemy, aby te moduty szkoleniowe wspieraty Twéj
sukces. Daj nam znac, jak sobie radzimy i jak mozemy
to poprawi¢, wypetniajac te krétka ankiete.

Aby ukoriczy¢ kurs, musisz wypetni¢ ankiete.

Wybierz Dalej.
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Ktdre z tych tematéw bytyby przydatne w ramach nastepnego

szkolenia?
(Wybierz do 3)

- Sprzedaz petnego rozwigzania Lenovo (sprzetu, oprogramowania i ustug)
- Przedstawianie mozliwosci sztucznej inteligencji w produktach Lenovo

- Postepowanie w przypadku typowych zastrzezen klientow

- Strategie sprzedazy specyficzne dla branzy (np. edukacja, mate i srednie firmy,
sektor publiczny)

. Konkurencyjne pozycjonowanie i zréznicowanie

. Umiejetnosci sprzedazowe, w tym pytania rozpoznawcze, aktywne stuchanie,
sprzedaz dodatkowa i krzyzowa

Sprzedaz oparta na wartosci, w tym dopasowywanie rozwigzan i demonstrowanie

wartosci
-

Wyslij
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Ktdre z tych tematéw bytyby przydatne w ramach nastepnego

szkolenia?
(Wybierz do 3)

- Sprzedaz petnego rozwigzania Lenovo (sprzetu, oprogramowania i ustug)

- Przedstawianie mozliwosci sztucznej inteligencji w produktach Lenovo

- Postepowanie w przypadku typowych zastrzezen klientow
- Strategie sprzedazy specyficzne dla branzy (np. edukacja, mate i srednie firmy,

sektor publiczny)

- Konkurencyjne pozycjonowanie i zréznicowanie
- Umiejetnosci sprzedazowe, w tym pytania rozpoznawcze, aktywne stuchanie,

sprzedaz dodatkowa i krzyzowa

Sprzedaz oparta na wartosci, w ty!

wartosci
-

x

Mozesz wybra¢ maksymalnie 3 opcje.
Usuri zaznaczenie pozostatych, aby przesta¢ ankiete.
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Jaki jest najjistotniejszy sposdb, w jaki moglibysmy poprawié to
szkolenie?

. Dodanie wigkszej liczby praktycznych przyktadéw i scenariuszy/
przypadkéw uzycia

. Uwzglednienie wigcej elementéw interaktywnych (quizy, symulacje itp.)
. Zapewnienie materiatéw pomocniczych lub innych materiatéw do zabrania
. Lepsze dopasowanie do mojego stanowiska lub codziennej pracy

. Poprawienie doboru tematéw i/lub struktury tresci

. Uproszczenie nawigacji dzieki bardziej przejrzystym instrukcjom

. Uwzglednienie sposobéw interakcji, wspotpracy lub zadawania pytan

. Przekazanie bardziej szczegétowych informacji zwrotnych z przyktadami,
wyjasnieniami lub zasobami

. Poprawa wygladu lub projektu wizualnego
. Spetnito moje potrzeby - nie sa potrzebne zadne zmiany
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Kurs dat Ci wiedze, ktérg mozesz wykorzystaé na swoim
stanowisku.
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